
Barquisimeto, Venezuela, la empresa vende mallas soldadas, láminas 
de hierro, vigas y bobinas de aluminio a organizaciones de todo el 
país. 

Si bien todas estas operaciones están sumamente integradas por 
naturaleza, los distintos sistemas y aplicaciones que las respaldaban 
no lo estaban. Estas soluciones personalizadas que se desarrollaron 
con tecnologías propias no podían integrarse ni comunicarse entre 
sí. Este enfoque segmentado no permitía, por ejemplo, obtener una 
vista única y actualizada de las actividades comerciales y de venta, 
compras, estadísticas de venta, estructuras de costo y gestión 
comercial de toda la empresa. 

Además, Hierro Barquisimeto tenía un problema común e 
interconectado: necesitaba eliminar la proliferación de aplicaciones 
y servidores. Ante el aumento de los costos de mantenimiento y 
desarrollo de software, la empresa también deseaba reducir los 
gastos de capital asociados con los servidores que estaban muy 
desaprovechados. 

Para consolidar las aplicaciones y mejorar el acceso a la información, 
la empresa decidió renovar su arquitectura de sistemas y migrar a 
un entorno común que admitiera aplicaciones SAP, tales como las de montaje en bastidor Cisco UCS serie C, brinda soporte a 250 

proveedores. Esto fue decisivo cuando 
optamos por Cisco". 
-KRDQQD�7HU£Q�
Gerente de TI, Hierro Barquisimeto 

Para obtener más información 
Para obtener más información sobre el enfoque de Cisco del 
centro de datos, haga clic aquí. 

Para obtener más información sobre Cisco UCS, haga 

http://www.cisco.com/en/US/netsol/ns340/ns394/ns224/index.html
http://www.cisco.com/en/US/netsol/ns944/index.html

