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I. LE CONTEXTE DU MARCHE DU BATIMENT 

 
375 000 entreprises, 992 000 actifs, 80 000 apprentis constituent le marché de l’artisanat du bâtiment et des travaux 

publics, c’est l’un des potentiels marché  les plus importants en termes d’équipement de solution de gestion. 

Ciel by Sage vous accompagne avec une offre produit complète et économique : 

 Ciel devis facture du Bâtiment  

 Ciel Bâtiment.  

 La solution bâtiment   

Quel que soit les métiers, l’offre « Ciel Bâtiment » automatise la réalisation des devis professionnels, de la facturation 

au contrôle des dépenses et des marges sur vos chantiers : 

 Choisir la TVA neuf ou rénovation  

 Rechercher le bon produit, avec le meilleur prix du marché, grâce à plus de 500 tarifs et catalogues fabricants 

du BTP 

 Suivre les dossiers avec précision en associant aux devis et factures les photos, études, métrés et courriers 

correspondants 

 Editer  automatiquement la liste des matériaux à commander  

 Facturer les clients en fonction de l’état d’avancement des travaux 

 Suivre très facilement la rentabilité des chantiers grâce aux tableaux de bords et graphiques d’analyses  
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L’offre Ciel Bâtiment est une suite de  logiciels destinés aux petites entreprises et aux artisans du bâtiment et 

des métiers de travaux publics,  ils permettent  de réal iser des devis professionnels avec tranches 

de travaux ainsi que des factures d ’avancement  en fonct ion des t ravaux réa l isés.  I l s 

d isposent de nombreuses analyses, telles que la rentabilité des chantiers, le suivi des 

consommations ou le suivi de la main d’œuvre par salar ié. Avec à son module d’ import , i l  

intègre rapidement de nombreux de tarifs fourn isseurs.  L ’ in tégrat ion parfa i te  dans Cie l  

comptab i l i té permet  une cohérence,  une sécur i té du t ransfert  des écr i tures comptab le 

sans aucune  ressa is ie.   

 

II. LES PRINCIPALES FONCTIONNALITES 
 

 

 

 

 

 

 Création de devis avec tranches de travaux  
 

 Un clic suffit pour insérer des 

tranches et sous- tranches de 

travaux, une image, une variante, 

calcul des métrés.... Il est très 

simple de détailler ses prestations.  

 

 

 

 Utilisation des outils de mise en forme (police, couleurs, 
alignement…) et d’un correcteur orthographique intégré afin 
d’améliorer la présentation des devis et des factures.  

  

 Simplification de la création des devis grâce à la navigation par 
onglet. 

 

  

 

      Saisir et étudier un devis tout simplement Devis 
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 Suivez vos dossiers avec précision en associant à vos devis et factures les photos, études et courriers 
correspondants. 

 Personnalisez votre environnement de travail grâce au nouvel IntuiCiel© 
 

 

 

 

 

 

 

 

 Constitution d’une bibliothèque complète de matériaux avec l’intégration de  tarifs dans le logiciel  
 

 Possibilité d’organiser les bibliothèques d’articles et d’ouvrages en les classant par fournisseur, par type, par 
référence,… grâce à la gestion des vues. 

 

 Création rapide des ouvrages avec matériaux et main d’œuvre, ou intégration des bibliothèques d’ouvrages du 
marché. (indisponible dans l’offre « Ciel Devis, facture du Bâtiment ») 

 

 

 

 

Bibliothèque d’articles et d’ouvrages de prix 
      Un Gain de Temps et de Productivité 
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 Transfert des devis en factures de travaux en un clic et enregistrement rapide du règlement. 
 

 Commande automatique des matériaux à commander auprès du fournisseur depuis un devis ou une facture 
 

 Réalisation de factures d’avancements en fonction de la situation des travaux (en %) 
 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

Accès à la liste des factures non réglées et possibilité de 
relancer en choisissant un des trois niveaux de relance 
proposés. 

 
 
 
 
 
 
 

 
 

 Optimisation de la gestion des avoirs (création d’un avoir à partir d’une facture, utilisation d’un avoir pour régler 
une facture…). 

 

 Renseignez les identifiants bancaires IBAN et BIC de vos clients et fournisseurs. 
 
 

 

Factures 
      Un Gain de Productivité et d’Efficacité 

 

Etat 

d’avancement 
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Contrôle de l’activité de l’entreprise en temps réel, en 

visualisant les devis (acceptés, en cours,...) et la facturation 

(factures, avoirs) grâce au tableau de bord. 

 

 

 

 

 
 
 
Suivi des consommations et de la main d’œuvre des salariés, 

par chantier. 
   

 

 

 

 

 

 

 
Analyse des chantiers et possibilité de visualiser rapidement 
la rentabilité par affaire (prévue/réalisée), et  des 
statistiques... 
 

 

 

 

Tableau de bord et suivi en temps réel 
      Un Gain en Visibilité et un suivi de l’Activité 
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III. LES PRINCIPALES NOUVEAUTE 2014  
 

 1) Nouveautés légales 2014  

 Archivage des devis  et des factures, conformité loi LME. 

2) Nouveautés ergonomiques 

 Recherche simplifiée par une saisie prédictive : saisie d’un code ou d’un mot, la recherche devient  

intelligente et propose  une sélection classée par  fréquence d’utilisation. 

3) Nouveautés métiers 

 Mise à la disposition  d’une bibliothèque de  3 000 libellés d’ouvrages  classés par famille et  sous-

famille.(pas disponible dans Ciel Devis Facture du Bâtiment) 

 Sage e-tarif, un service : connecté 24h/24 7 j/7 au service des artisans du bâtiment. Accédez à plus  de 500  

tarifs et catalogues de fabricants et industriels  du BTP représentant  plus de 2,8 millions de  références et 

de prix (Atlantic, Aldès, Cedéo,  de Dietrich, Legallais Bouchard, Legrand,  Gebérit, Grohé, Hager,  Jacob 

Delafon, Plateforme du Bâtiment, Peinture Tollens, Saint-Gobain, Schneider Electric, Sika,  Wurth, etc.) 

4) Nouveautés fonctionnelles 

 Gestion des acomptes en pourcentage dans le pied des documents de ventes 

 Gestion des champs dynamiques dans  les courriers accompagnant vos documents de ventes 

 Automatisation des informations clients dans les documents de ventes  

 Format de communication Sage Bâtiment (fichier XML) pour l’importation de devis  
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1) Nouveautés légales 2014 

L’offre Ciel bâtiment  conforme  à la législation sur : l’archivage des devis  et des factures, et  conformité loi LME. 

 La législation de la comptabilité informatisée s’est renforcée, elle oblige les documents de ventes (devis et 

facture) d’être disponibles et archivés dans un format lisible par la DGI (direction général des impôts)  

 La loi LME oblige de mentionner en pied de facture le montant des pénalités de retard de paiement  

 2) Nouveautés ergonomiques 

Recherche simplifiée par une saisie prédictive : saisie d’un code ou d’un mot, la recherche devient  intelligente et 

propose  une sélection classée par  fréquence d’utilisation. 

L’offre Ciel Bâtiment intègre la saisie prédictive que l’on retrouve dans les moteurs de recherche sur le web (Google 

etc.) 

Le principe : l’utilisateur commence à saisir un code ou une désignation et le logiciel propose la liste des éléments 

correspondants à ce qui est saisi. Les éléments sont classés en fonction de leur fréquence utilisation (un ouvrage ou un 

article qui a été utilisé 10 fois sera proposé avant un ouvrage ou article  qui a été utilisé 2 fois) 

Exemple d’utilisation : saisir deux mots dans le champ « Désignation » . 

Le logiciel affiche une liste des éléments de la bibliothèque et des documents de vente contenant ces deux mots qui se 

suivent ou non.  Je tape « Plâtre blanc », le logiciel peut afficher : 

- cloison en plâtre blanc 
- Enduit blanc en plâtre 

 

La recherche devient  intelligente, seront affichés d’abord, les mots dans le bon ordre puis la fréquence d’utilisation : 

« Cloison plâtre blanc » puis « Enduit blanc en plâtre » 

  

3) Nouveautés métiers 

3 .1 Bibliothèque de libellés d’ouvrages disponible dans les produits Ciel Bâtiment  et la Solution  Ciel du 

Bâtiment. 

L’intégration d’une bibliothèque de libellés d’ouvrages classée par famille et sous famille permet une prise en main du  

logiciel rapide et simplifie l’utilisation du produit, notamment en réduisant très fortement la création des ouvrages 

spécifiques à  chaque profession du BTP. Cette bibliothèque de libellés est composée de plus de 2 800 ouvrages 

comprenant chacun un  temps de pose moyen et constaté. Ces ouvrages sont classés dans une vingtaine de familles 

identifiées par professions et ou activités. 
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L’utilisateur devra ajouter les composants (matériaux) pour calculer le prix de vente et de revient  de chaque ouvrage. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.2 Sage e-tarif, un service connecté 24h/24 7 j/7 au service des artisans du bâtiment.  

Accédez à plus  de 500  tarifs et catalogues de 

fabricants et industriels  du BTP représentant  

plus de 3 millions de  références et de prix 

(Atlantic, Aldès, Cedéo,  de Dietrich, Legallais 

Bouchard, Legrand,  Gebérit, Grohé, Hager,  

Jacob Delafon, Plateforme du Bâtiment, Peinture 

Tollens, Saint-Gobain, Schneider Electric, Sika,  

Wurth, etc.) 

A partir de l’offre Ciel Bâtiment,  nos clients 
pourront directement lancer une demande 
(requête) à la plateforme de tarif en ligne et  sans 
quitter leur application : recherche d’un article ou 
d’un ensemble d’articles, recherche d’un 
document  technique ou commercial. Les insérer 
dans un document de vente sera rapide, efficace 
et simple à la fois. 
 

L’intégration/importation des tarifs se fera naturellement à partir de la plateforme, les clients pourront choisir le ou les 
fabricants qu’ils souhaitent importer dans leur logiciel Ciel by Sage,  par  contre ils ne seront plus tenus d’intégrer de 
lourdes bases tarifaires, puisqu’ils pourront  à tout instant charger le ou les produits la ou les documentations 
recherchés et souhaités.  
 
Avant l’importation des fabricants sélectionnés, nos clients pourront saisir leurs conditions  de ventes  négociées 
directement dans la plateforme et  obtenir une importation au prix d’achat. 

 
Mise à jour des tarifs : Dès l’ouverture du logiciel Ciel  Sage e tatif alerte, et indique à utilisateurs  que ses fournisseurs  
ont mis à jour leurs tarifs et mettent à leur disposition leurs nouveautés tarifaires. Par le biais d’un simple indicateur 
(rouge ou vert),  ils pourront en un clic intégrés la dernière mise à jour de prix et  uniquement sur les articles qu’ils 
utilisent au quotidien dans leur bibliothèque de prix 
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Une innovation : Ciel  Sage e-tarif 

 

 

 

 

 

 

 

 

Un accès unique à partir des documents de ventes de l’offre produit Ciel Bâtiment.  
Nos clients pourront à tout  instant dans leurs devis ou dans leurs factures accéder à la plateforme des tarifs en ligne, 
Cet accès privé permettra d’insérer dans le corps de leur document un nouvel article, un nouveau produit  qui n’’est  pas 
présent dans leur bibliothèque.  

Tarification de Ciel Sage E tarif  un nouveau service connecté sans engagement ! 

 Mois  Annuel 

Premier poste  16 € HT        192 € HT 

Poste supplémentaire   10 € HT 120 € HT  

 
4) Nouveautés fonctionnelles 
 
4.1) Gestion des acomptes en pourcentage dans le pied des documents de ventes : 
 

La zone de saisie du % d’acompte est une aide à la saisie 
du montant, elle permet de calculer le montant d’acompte 

en fonction du total TTC Net, et par conséquent, elle 
provoque un recalcul du Net à payer du document.  

Lorsque le pourcentage est accessible dans le pied, sa 

modification a la même conséquence qu’une modification 

du montant d’acompte : la facture d’acompte s’ouvre 

automatiquement pour permettre sa validation.  
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4.2) Gestion des champs dynamiques dans  les courriers accompagnant vos documents de ventes 
 

Les lettres types, accessibles dans les documents de ventes, vous permettent d'accompagner vos pièces 
commerciales d'un courrier sans ressaisie. Elles offrent déjà de nombreuses options de personnalisation : choix de la 
police de caractère, format (gras, italique, souligné), taille et de la couleur des caractères etc. 

 

Dans cette nouvelle version, les lettres 
types évoluent pour devenir un véritable 
outil de publipostage. En effet, vous 
pouvez désormais adapter le contenu de 
vos lettres à vos clients. Les informations 
individuelles contenues dans le fichier des 
clients sont automatiquement intégrées. 

 

 

 

 

4.3 Automatisation des informations clients dans les documents de ventes  

Le code du client doit être renseigné dans l’entête des documents de ventes pour continuer dans la création du 

document (passage dans les lignes). Le code peut être saisi manuellement  ou via F11 sur le champ du code client pour 

affecter le prochain code libre. Lors de la création de la fiche Client, les zones du Client renseignées dans les 

documents sont maintenant reprises pour la création du tiers :  

 Civilité, 

 Nom,  

 Adresse de l’onglet Client 
o Adresse, 
o CP, 
o Ville, 
o Interlocuteur, 
o Téléphone, 
o Portable, 
o Télécopie, 
o Email. 

 

4.4) Format de communication Sage Bâtiment (fichier XML) pour l’importation de devis  

Cette nouveauté technique (même si elle n’est pas forcément destinée directement aux utilisateurs) leur permettra 

d’échanger des devis entre eux dans la mesure où ils ont un logiciel Sage mais aussi leur permettra de récupérer les 

chiffrages d’applications métiers développées par des éditeurs Tiers. 
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IV. LES TARIFS DU LOGICIEL ET DES SERVICES 
 

TARIF  LOGICIEL (licence) 
 
 
 
  
 

      
    

 

TARIFS SERVICES 
 

Offre Ciel bâtiment 
Service Privilège tarifs 

HT  

Service Privilège 
Tarifs de bienvenue  
1ère souscription HT 

Service Premier 
tarifs HT 

Service Premier 
Tarifs de bienvenue 1ère 

souscription HT 

Devis Facture du 
Bâtiment 

325 233 419  337 

Ciel Bâtiment 545 475 705 650 

Solution Bâtiment 805 716 965 892 

 

 

Tarif  souscription disponible à partir du 4 novembre 2013 (salon BATIMAT2013) 
 
 
 
 
 
 

 

189 € HT 399 € HT 589 € HT 

9 € HT / mois 19 € HT / mois 
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V. TABLEAU COMPARATIF PRODUIT 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

VI. CONFIGURATIONS MINIMALES REQUISES 

1. Configuration minimale requise :  

nécessite (Service Pack à jour) : Windows™ 8, Windows™ 7, Vista, XP avec Internet Explorer 7.0 (ou 

supérieur) • Processeur 700 Mhz (supérieur à 1 GHz conseillé) • 512 Mo de Ram • 150 Mo d’espace 

disque disponible pour l’installation • Lecteur de CD-Rom ou de DVD-Rom • Imprimante laser, jet 

d’encre • Carte graphique et moniteur ayant une résolution minimum de 1024x768 • Fonctions Internet 

: nécessitent une connexion Internet et un logiciel de messagerie compatible simple MAPI (Outlook 

Express, Outlook®, Ciel Sage e-tarif ou autre). 

 

2. Autres fonctionnalités : 

PDF : Acrobat Reader® - Mailings Clients : Microsoft Word® 2003 (ou ultérieure) - Autres Exports : 
Microsoft Excel®, Word® et Outlook® 2003 (ou ultérieure)  

Tarifs et données soumis à variation, consultez votre conseiller commercial au 0 1.55.26.33.40.  


